S T'AN B U

Congres EUROJURIS FRANCE Antijciper la transmission
Du 24 au 27 janvier 2008

PROGRAMME

www.eurojuris.fr
Simplifiez-vous le Droit




Salles au Niveau -1

Commissions Spécialisées : Ateliers internet :
Salle Salle Salle Salle
Kapadokya asos efes truva
17h30 e Droit Immobilier / e Procédures et e Procédures e |nitiation :
Droit Public Voies d’Exécution Collectives Prise en main de ’outil
18h30 e Droit Social e Droit des e Droit des sociétés / e Approfondissement :
Personnes Droit commercial Comment faire de mon
site un outil de
communication
19h30 e Droit du sport e Droit bancaire e Pour aller plus loin :
Fonctionnalités avancées

Départ de I’hotel pour le Passage des fleurs

Diner au Passage des fleurs, ballade et découverte de la vie nocturne istanbuliote
(Navettes de retour : de 23h30 a 01h00 - place Taksim)

Salle pléniére « Ballroom » (1°" étage)
09h00 Ouverture du Congrés
par Eric DAURIAC, Président
09h10 Mot de bienvenue
Par M. Kazim Kolcuoglu, Batonnier d’ISTANBUL
09h25 France - Turquie : la relation bilatérale économique

Par M. Jérébme CHASTENET, Mission Economique d’ISTANBUL
09h45 Rapport d’Activités et Assemblée Générale
11h00 Pause Café - Rencontre avec nos Partenaires Exposants, 1° étage

11h30 La Transmission au sein d’EUROJURIS FRANCE
Par Chrystelle MARION, Comité Congres

11h45 Atelier LAMY « Comment un logiciel de gestion peut vous aider a mieux transmettre»
par Emmanuel COULOMB, Jean-Manuel PROVOT, Aline TRAYMANY
Salle kapadokya (Niveau -1)

12h00 Apéritif informel au stand SECIB, 1°" étage

12h45 Déjeuner a I’hdtel, Restaurant Topkapi, 1°" étage




Salle pléniére « Ballroom » (1°" étage)
14h00 Conférence « Anticiper la transmission »

par Caroline NEVEUX et Michel LEHRER, JURIMANAGEMENT
par Dominique MOREL, DM CONSULTANTS

Que transmet-on ?

La problématique
e L’évolution du marché
e De lincessibilité de la clientéle a la patrimonialité du cabinet (conséquence de la décision du 7-11-2000) ; Que
vend-on ?
e (Cessions totales - cessions partielles - Poids de la gouvernance

Le patrimoine du cabinet
e Définition et composition (au sens comptable)/ Les patrimoines cachés (notion de patrimoines non évalués)
e Implications : comment protéger le patrimoine avant et a l’occasion de la transmission?

Introduction aux éléments d’évaluation
e La grille de pondération : tous les facteurs a prendre en compte
e La matrice SWOT
e Les standards du marché

Comment estimer le prix ? Outils d’évaluation

Considérations générales
e Lavaleur et le prix : est-ce la méme chose ?
e Lerevenu et le capital : lien entre ces deux notions
e Le revenu et le résultat : ’'ambiguité pratique de leurs mesures

Les typologies des valeurs
e Les valeurs de marchés
Les valeurs patrimoniales
Les valeurs de rentabilité
Les valeurs d’usage
Quelle valeur retenir? Explications et motivations

Le montage retenu influence-t-il la valeur ?
e Le bon sens financier et qui fait le prix ?
e Les conditions « matérielles » d’une transmission
e Les aspects fiscaux et juridiques

15h30 Pause Café - Rencontre avec nos Partenaires Exposants, 1°" étage

Comment transmettre concrétement?

Facteurs psychologiques de la transmission
e Se préparer a céder son cabinet
e Parler du projet de cession
e Accepter l’idée de la cession
e Prendre la distance nécessaire

Les modalités de la transmission
e Rechercher un acquéreur ou un vendeur
e De U'implication du cédant
e Les solutions alternatives a la vente ou ’achat

Le recul nécessaire
e Mettre au point un projet de cession
e Les moyens a mettre en ceuvre
e Gérer [’aprés-vente et la phase d’accompagnement

17h15 Cloture de la Conférence par Chrystelle MARION, Comité Congreés



Départ de I’hotel pour la Citerne Basilique Yerebatan

Visite privée de la Citerne Basilique Yerebatan et Cocktail
Promenade dans la vieille ville
Diner au Restaurant I’Armada

(Navettes de retour a partir de 23h00).
Passage par le quartier de Taksim possible pour ceux qui souhaitent prolonger la soirée.

09h30

10h45

11h00

12h15

12h30

12h30

14h00

Tables Rondes

| - Evaluation et financement de la transmission Salle Topkapi (1°" étage)
Il - Préparer et présenter son projet de cession Salle Efes (Niveau -1)
Il - La transmission vue par l’acquéreur Salle Kapadokya (Niveau -1)
Pause Café - Rencontre avec nos Partenaires Exposants, 1°" étage

| - Evaluation et financement de la transmission Salle Topkapi (1°" étage)
Il - Préparer et présenter son projet de cession Salle Efes (Niveau -1)
Il - La transmission vue par l’acquéreur Salle Kapadokya (Niveau -1)
Synthése des travaux et Cloéture du Congrés Salle pléniére
Assemblée Générale de la S.C.I. INTERJURIS Salle pléniere
Réunion Avoués Salle Efes (Niveau -1)
Réunion Huissiers Salle Kapadokya (Niveau -1)

Déjeuner a I’hotel, Restaurant Picasso, rez-de-chaussée

Excursions - Rendez-vous devant I’hotel
Aux croisées du christianisme et de [’Islam
Istanbul Contemporain

Istanbul Ottoman

Départ de I’hotel pour le port
Croisiere sur le Bosphore

Arrivée au Palais Esma Sultan
Cérémonie des Derviches tourneurs
Cocktail et Diner de gala

(Navettes de retour a la fin du repas)
Pass V.I.P. prévu pour la Discothéque REINA (a proximité du Palais)



