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VENDREDI 09 OCTOBRE 2015

DE 09HOO A 18HOO - SIEGE EUROJURIS FRANCE

45 QUAI DES GRANDS AUGUSTINS - 75006 PARIS

NEGOCIATION RAISONNEE DE HARVARD ET TECHNIQUES <«CLEFS»
D'IMPROVISATION THEATRALE !

OBJECTIFS :

La Négociation Raisonnée de Harvard créée par Roger FISHER et William URY, professeurs a Harvard et auteurs
du livre « Getting to Yes Negotiating agreement without giving in », est une méthode mondialement reconnue
(win/win), et qui donne des outils concrets pour :

e  Sattaquer au probléme, a l'objet de la négociation et non aux parties adverses
e Analyser et comprendre les «intéréts», dépasser les «positions»
e  Flargir son cadre de créativité pour proposer des solutions innovantes

e Obtenir plus, obtenir mieux, maintenir la relation !

La méthode Harvard repose a 50% sur la préparation et a 50% sur la gestion comportementale de la
négociation
C’est la raison pour laquelle nous vous proposons I’apport unique de techniques d’improvisation thétrale et de

compétences relationnelles ciblées pour cette pratique de la négociation

e  Techniques puissantes de synchronisation
e  Rester en écoute sous contraintes d’urgence ou d’imprévus
e Convoquer ses émotions plutdt que les subir

e Ne plus se juger, relativiser le rapport a erreur

Ce stage est dans le cursus du Corps des mines, Centrale et HEC

PROGRAMME DU SEMINAIRE:

4 08H45  ACCUEL

& 9HO0 - 10H30 FONDAMENTAUX D'IMPROVISATION THERTRALE

e Apprendre a improviser

e Rester en écoute sous contraintes d’urgence ou d’imprévus

e Co-construire, en s’adaptant & 'imaginaire de I’autre, réaliser qu’en improvisation, « 1+1=3 »
e Imaginer des solutions qui permettent de converger plus vite

e  Travailler sur ’énergie, la précision, ’acceptation, le rapport a erreur

4 10H45-13HO0O PRESENTATION DE LA NEGOCIATION RAISONNEE D'HARVARD

e Cas Bentley (cas de négociation effectuée en bindmes)
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@ 13H00  DEJEUNER

‘ 14H15 - 16HOO

Débrief du cas et premiers outils de la méthode Harvard
e  Fixation d’objets
e  Table d’intéréts / table des criteres
e  L’identification des BATNA (Best alternative to a negotiated agreement)

e  Lacréation de valeur : la théorie des Options

‘ 16HO00 - 18H00

Techniques soutenues d’improvisation théitrale
e  Exercices et feedback adaptés pour chaque stagiaire au regard de leurs «compétences relationnelles» observées

lors des négociations et pouvant étre optimisées

Ecale Normnle Supérinurs « Polytethnigue « Contrale Pariv « Corpr dmy Mines Fupeled « Carpr doy Penty « MEC.

INSCRIPTION IMPRO-NEGO NIVEAU |

EUROJURIS FRANCE U Je souhaite participer 4 la réunion du Club des Managers (et je joins un chéque de 279 € H.T. soit 334,80 TTC, formation
45 Quai des Grands + repas compris) Si vous ne pouvez PAS participer au déjeuner, merci de cocher la case A Sans déjeuner
Augustins 75006 PARIS ,
Tél : 01 46 33 07 19 Nom : Prénom i .o
Fax : 01 46 33 98 23 Cabinet - Société:
Nombre d’Associés: Nombre de Collaborateurs: =~ Nombre d’Administratifs:

Renseignements :

Marjolaine RATIER (marjolaine.ratier@eurojuris.fr)
EUROJURIS FRANCE - 45 Quai des Grands Augustins - 75006 PARIS - Tél: 01 46 33 07 19 - Fax: 01 46 33 98 23 - www.eurojuris.fr

Conditions : Aucune place ne sera réservée sans son réglement, a adresser accompagné de ce bulletin au Siége d’EUROJURIS FRANCE. Seules les demandes de

remboursement confirmées par écrit et recues jusqua 15 jours avant le séminaire sont acceptées.
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